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AISBERGS
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DIZ AINS

SATURSLIETOJAMĪBA UN ĒRTUMS

ĀTRDARBĪBA

RESPONSIVITĀTE

BILDES

SEO

TEHNOLOĢIJA S

HOSTINGS

PROGR AMMĒŠANA S

VALODA S

ATBALSTS UN

UZTURĒŠANA

UZŅĒMUMA IZPĒTE

NOZ ARES IZPĒTE 

 KLIENTA PROFIL A

IZVEIDE

KR Ā SA S

DIZ AINA KONCEPCIJA

EMOCIJA S

IEDVESMA

PIRKUMA

MOTIVĀCIJA

KLIENTA

PAR ADUMI

INTERVIJA S AR

UZŅĒMUMU

S Ā K U M S

LOĢISK Ā
(Kreisā smadzeņu puslode)

R ADOŠĀ
(Labā smadzeņu puslode)
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K O N T A K T Ē T I E S

GOOGLE ADWORDS

GOOGLE SEO

YOUTUBE

BILDES

FUNKCIONĀL AIS SL ĀNIS

PAK ALPOJUMU
ATRODAMĪBA

INSTAGR AM

BLOGS

FACEBOOK

ANALĪTIK A

MĒRĶU SA SNIEGŠANA

APMEKLĒ JUMS PA
K ANĀLIEM

APMEKLĒ JUMS KOPĒ JAIS

UZTIC AMĪBA

REPUTĀCIJADROŠĪBA S
SA JŪTA

CITU K ANĀLU
SPONSORĒŠANA

VIDEO
REKL ĀMA

DIZ AINS

KR Ā SA S

A SKĒTISKS

ZĪMOL AM ATBILSTOŠS

FORMA S SA JŪTA S UN EMOCIJA S

A SOCIĀCIJA S

ELEMENTU IZVIETOJUMS

VIZUĀLI  BAUDĀMS

Izglītojoši
video

Produktu
demonstrācijas

Youtube kanāls Intervijas

AK TUALITĀTES
SEKOTĀ JIEM

IZGLĪTOJOŠI
R AKSTI

SPONSORĒTIE
R AKSTI

BILDES

KONKURSI

SATURISK AIS SL ĀNIS

UTP

STATISKIE TEKSTI

C TA

VĒRTĪBA S

KLIENTU STĀ STI

POZICIONĒ JUMS

BILDES

SATUR A EMOCIONALITĀTE

SATUR A AK TUALITĀTE

MOTIVĀCIJA

VA JADZĪBA

V Ē L M E  V A I
V A J A D Z Ī B A 2A P M E K L Ē J U M A

P L Ū S M A

ONLINE
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KLIENTA LOJALITĀTE
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L
PIEDĀVĀ JUMA

PERSONALIZ ĀCIJA

GAR ANTIJA S UN PĒC GAR ANTIJA S

APK ALPOŠANA

REPUTĀCIJA
ĪPA ŠA PIEE JA

NOZ ARES ZINĀ ŠANA S

SEGMENTĒŠANA

K L I E N T A
L O J A L I T Ā T E



MĀRKETINGA STRATĒĢIJA
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S
A SORTIMENTS

(Asort imenta pal iel ināšana)

KLONĒŠANA

(Franšīzes,  izplatīšana)

INTENSITĀTE

(Pirkšanas biežums)

AT TIECĪBU VEIDOŠANA

CLV (Customer l i fet ime value)

KPD

( Izmaksu samazināšana)

PREMIUM 

(Vidējā čeka pal iel ināšana)

M Ā R K E T I N G A
S T R A T Ē Ģ I J A

SINERĢIJA

(Apvienošanās)

INOVĀCIJA S



DARBS AR KLIENTIEM
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K
DARBS AR ESOŠO

KLIENTU DATUBĀ ZI
ESOŠO KLIENTU

NOTURĒŠANA

JAUNU KLIENTU

PIESAISTE

AIZGĀ JUŠO

ATGRIEŠANA

D A R B S  A R
K L I E N T I E M
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